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La única franquicia que utiliza       sistemas de limpieza 3 
Máquina de seco ecológica de circuito cerrado, 
autolimpiable con Computer DIALOG y sistema 
IDROMATIC para limpieza de destilador, en 
cumplimiento con la normativa medio ambiental 
más exigente 

 
Lavadora de agua de alta velocidad con la 
máxima calidad de lavado, rentabilidad y 
productividad. 

Dosificadores automáticos. Dosificaciones 
exactas, más efectivo en la eliminación de 
manchas y ahorro en consumo eléctrico y de 
agua + opcional generador de Ozono. 

Wet Cleaning (Limpieza en húmedo). Nuevo 
sistema de lavado alternativo para todas aquellas  
prendas que lleven el distintivo en seco 

CONCEPTO EXCLUSIVO 
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PROYECTO 

www.cleanmaster.es 3 

1. La Empresa y el Sector 

 

2. Concepto de Negocio  

 

3. Estrategia de Internacionalización 

 

4. Condiciones de adhesión. Información económica 

 

5. Proyectos personalizados 

 

6. La fórmula de expansión local 

 

7. Timing de apertura 



LA EMPRESA Y EL SECTOR 
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Clean Master comenzó su andadura empresarial en el año 1995 en la ciudad de 

Barcelona con 2 establecimentos, y ofreciendo servicio tanto a cliente particular 

como a pequeñas empresas.  Su  expansión como franquicia se inició en España  

el año 2001, con la idea de cubrir el déficit servicio de lavandería/tintorería y con  

un tratamiento de los tejidos menos agresivo y de calidad, con productos 

ecológicos y  eficiencia energética. 

Desde entonces Clean Master ha desarrollando con éxito más de  

30 franquicias en las ciudades más importantes en España.  

 

Dado el creciente interés de inversores que se han interesado por 

nuestra fórmula de negocio, Clean Master decidió internacionalizar  

su expansión  a nuevos países, compartiendo esta exitosa idea de 

franquicia más allá de nuestras fronteras.  

Internacionalmente ya está presente en República Dominicana y Chile, además 

de estar en proceso de nuevas aperturas en el continente Americano, Europa y 

África.Es la única empresa que desarrolla modelos de franquicia comercial e 

industrial creando la mejor alternativa para cada franquiciado. 

TRAYECTORIA  Y  EXPANSIÓN 



1. Servicio de lujo a precio asequible a precio único. 

2. Tintorería  ecológica certificada en toda su Maquinaria.  

3. La franquicia de más baja inversión del mercado. 

4. Servicio personalizado,  potenciamos el factor humano 
 

LA EMPRESA Y EL SECTOR 

EL NEGOCIO MÁS LIMPIO, LA FRANQUICIA MÁS RENTABLE 

Todo esto es posible, gracias a nuestra fórmula de gestión flexible, que ofrece un nuevo 

sistema de franquicia de tintorerías Autónomas, Semi-autónomas, corners de costura y 

bordados complementarios que, con una mínima inversión, consiguen generar altos 

ratios de rentabilidad, aportando al cliente final el servicio a un precio muy asequible 
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Dentro del sector, nos distinguimos por ofrecer un servicio de máxima calidad a precios económicos y 

con un compromiso ecológico global sostenible. 

  

Damos un servicio económico pero con tratamiento personalizado y priorizamos la atención al cliente. 

Nuestra maquinaria está certificada por las normas ISO 9.001 y 14.001. 

Potenciamos el factor humano convirtiéndolo en una de nuestras claves de éxito.   

Apostamos por la formación de nuestros franquiciados para asegurarnos la mejor  

calidad en la prestación del servicio. 



En coherencia con nuestro nivel de implicación en esta expansión internacional, dentro del marco 

económico y al hablar de las inversiones iniciales, nuestro objetivo es que nuestro socio local asuma tan 

solo las inversiones necesarias para poder arrancar el negocio y aprender este nuevo oficio. 

 

Diferenciamos dos obligaciones financieras de arranque, el canon de entrada y los costes de implantación. 

Ambos conceptos conllevan la contraprestación de los siguientes servicios: 

 

•Exclusividad y cesión de marca. 

 

•Asesoramiento presencial, nuestros  consultores se desplazarán a la zona  para realizar el 

correspondiente estudio de mercado, para garantizar la implantación desarrollando un negocio adaptado 

al modelo de mercado del país. 

 

•Plan de lanzamiento de marca. 

 

•Derecho preferente, para  adquisición de la master franquicia, 

 transcurrido como mínimo 1 año de gestión. 

ESTRATEGIA DE INTERNACIONALIZACIÓN 

PRECIO DE APERTURA COMPETITIVO 
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Muchas franquicias del sector buscan multiplicarse sin más, desatendiendo el apoyo 

empresarial, Clean Master se centra en el equipo humano. 

Una Gran Familia de empresarios 

Montar un Clean Master es mucho más que abrir una franquicia; es pasar a formar parte de una gran familia 

de empresarios que le apoyarán bajo la premisa de que su éxito es nuestro éxito. Lo importante es que usted 

tenga ganas de convertirse en el mejor gestor de su empresa. Sólo le pedimos un entusiasmo que esté a la 

altura para responder al sello de calidad de nuestra marca. 

Expertos en gestión de tintorerías.  

Mas de 15 años de experiencia en el sector nos avalan. No importa que usted no sepa lo 

que es un desmanchado. Para eso está la franquicia, para transmitirle nuestro know how y 

asesorarle en el buen funcionamiento diario de su negocio. 

Le proporcionamos hasta los clientes   

Nuestra notoriedad de marca y calidad de servicio, hace que nos llamen constantemente empresas para 

solicitar nuestros servicios de tintorería. Nosotros los distribuímos entre nuestros franquiciados. 

No damos un NO por respuesta.  

Nosotros y nuestros franquiciados no defraudamos a nuestros clientes con un NO. Clean Master siempre 

ofrece y aporta soluciones.   

COMPETENCIA 

¿QUÉ DIFERENCIA UNA FRANQUICIA CLEAN MASTER? 
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Estudio de mercado y viabilidad 

Expertos de nuestro equipo se desplazarán para realizar un Estudio de mercado 

que analice la rentabilidad de la inversión. 

 

Elección y decoración del local y Maquinaria 

Nuestros decoradores diseñarán el proyecto de acondicionamiento del local, 

instalación de la maquinaria, sistema informático y mobiliario necesario para el 

óptimo funcionamiento. 

Imagen corporativa + Marketing 

Es un orgullo para nosotros expandir nuestra marca, que responde a nuestra filosofía de servicio ecológico, 

económico y calidad. Ampliamos nuestra estrategia de marketing desarrollando campañas adaptadas a cada 

país. 

 
Formación artesanal + Manuales 

Será un placer formarle a usted y a su equipo no sólo en manejo de Maquinaria, productos y procesos para el 

correcto tratamiento de los diferentes tejidos, sino también en la óptima gestión del negocio a nivel de atención 

al cliente. Esta formación no sólo es inicial sino también continuada y con visitas in situ. Además ponemos a su 

disposición una serie de manuales y boletines actualizados que serán su mejor libro de cabecera. 

COMPETENCIA 

¿QUÉ OFRECE UNA FRANQUICIA CLEAN MASTER? 
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Help on line 

 

En el día a día ofrecemos estructura comercial y técnica on line para atenderle 

a través de su webcam y resolverle cualquier problema que le surja. 

Clientes 

 

Nuestros clientes nos buscan. Cada vez más empresas se ponen en 

contacto con nosotros para solicitar un servicio con nuestro sello. 

COMPETENCIA 

¿QUÉ OFRECE UNA FRANQUICIA CLEAN MASTER? 
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Aprovisionamiento consumibles  y Recambios 

 

Suministramos los principales consumibles y recambios de maquinaria para 

tintorería, lavandería, wetcleaning y arreglos de ropa, aprovechando la 

economía de escala y volumen de compra de toda la cadena.  

 



 

 

 

 

Pablo Ramírez Rodríguez 

Licenciado en Económicas 

Primer franquiciado Clean Master 

Fecha apertura: 2003 

 

 

Nuestra mejor publicidad son nuestros propios franquiciados. Dejemos que ellos cuenten su propia 

experiencia. 

“Yo venía de la banca. No sabía absolutamente nada de 

tintorerías, pero me interesó el negocio porque sabía que el sector 

de servicios personales iba a crecer mucho”(...) 

 

“Escogí Clean Master porque en las franquicias grandes no dejas 

de ser un número más. Además me pareció que tenían una 

imagen fresca, ecológica, con precios asequibles. Encima te 

pasan empresas. De hecho, en momentos difíciles hemos logrado 

mantenernos gracias a eso”(...) 

 

“En este mismo barrio, he visto como han ido cerrado franquicias 

de tintorerías, supuestamente, más implantadas”(...) 

FRANQUICIADOS 

NUESTRO CAPITAL HUMANO 
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María García Zapata 

Empresaria / Autónomo. 

Franquiciada Clean Master 

Fecha apertura: 2009 

 

“Busqué por internet y me gustó la imagen y el trato directo(...)Me 

atendieron en seguida(...) Fue una experiencia apasionante (...) Han 

pasado los años que ni me he enterado (...) Me ofrecen trabajar con 

empresas, y “no doy abasto” , ampliaré el negocio a medio plazo(...) 

 

“No sabía de este oficio. Pero estuve allí en la empresa y me ayudaron 

mucho. Me enseñaron de todo(...)Luego aquí fue duro, pero siempre 

estaban ahí (...) Lo más difícil ha sido distinguir los tejidos. Yo les ponía 

las prendas por la webcam para ver qué hacía para limpiarlas y entre 

agobios y risas he ido cogiendo el hilo del negocio”(...) 

 

“Hay que tener muchas ganas de trabajar, pero ayuda toda (...) No tengo 

nada más que buenas palabras” (...) 

 

“No he tenido ni una reclamación” (...) 

 

 

FRANQUICIADOS 

NUESTRO CAPITAL HUMANO 
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Wilda Medina 

Empresaria / Inversora. 

Franquiciada Clean Master 

República Dominicana. 

Fecha apertura: 2012 

 

“…estamos altamente comprometidos con el medio ambiente, aplicando 

los procesos y la tecnología que más respetan el entorno natural, gracias 

a consumos de agua y electricidad muy reducidos, ya que nuestra 

maquinaria incorpora la última tecnología existente en el mercado.  

 

Por eso Clean Master asegura ser el negocio más limpio y la 

franquicia más moderna.”, así expresaron los señores Luís Martínez Toro 

y Wilda Medina de Martínez, propietarios de Clean Master Santo 

Domingo(R.D.). 

 

 

FRANQUICIADOS 

NUESTRO CAPITAL HUMANO 
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LA FÓRMULA DEL NEGOCIO 

Clean Hogar. Limpieza a domicilio de 

tapicerías, moquetas, sofás, etc. 

Master Bordados.  Servicio de bordados 

personalizados. Modelo de negocio Corner 

desde 23.900€. / 25.334 $(USD). 

 

Clean Piel.  Para toda clase de peletería (ante, napa, 

peletería fina, etc...) dándoles un acabado único en el 

mercado, servicio de hidrofugación (impermeabilización 

de prendas), haciendo que dure más la limpieza. 

Clean Fiesta. Limpieza total de vestidos de fiesta, 

novia, comunión, bautizo, pedrería. 

Clean Clasic. Almidonado de camisas, 

mantelerías, juegos de cama, etc. 

Clean Alfombras. Limpieza de todo tipo de 

alfombras. Modelo de negocio independiente 

desde 98.950€. / 104.887 $(USD). 

Master  Costura. Cambiar cremalleras, botones, 

alargar y acortar bajos,... etc. Modelo de negocio 

independiente desde 54.800€. / 58.008 $(USD). 

 

Clean Empresas. Servicios  dirigidos 

a empresas y colectivos. 

SERVICIOS EXTRAS QUE INCREMENTAN LOS INGRESOS 
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*1€ = 1.06$(USD)  5 Ene. 2017 
El valor en dólares es únicamente  
orientativo. 

Clean Box.  Limpieza  y desodorización de todo 

tipo de prendas y complementos, eliminando los 

malos olores, bacterias y microbios. 

Clean Anti-Ácaros . Se aplica principalmente 

en prendas de hogar y que evita la acumulación 

de ácaros y bacterias. Solicitado también por 

hoteles, residencias, etc… 
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LA FÓRMULA DEL NEGOCIO(Proyectos personalizados).   

También realizamos proyectos personalizados de lavandería 

industrial adaptados a las necesidades de cada cliente buscando 

la rentabilidad, eficiencia y máxima ecología en todas nuestras 

instalaciones. 

Las lavanderías industriales requieren 

procesos y equipamientos especiales que 

sean capaces de asegurar la higiene, la 

extracción de suciedad y los acabados que 

le exigen sus clientes. 

 

La amplia gama de equipamiento 

disponible nos permite darle una solución 

específica a sus necesidades. 

No es lo mismo procesar uniformes de trabajo, trajes para 

la minería o de bombero. Nuestro equipo estudiará su 

caso y sus necesidades concretas para ofrecerle la 

maquinaria necesaria para realizar los procesos con el 

nivel de productividad y rentabilidad que precisa su 

negocio siempre teniendo en cuenta el medio-ambiente. 

Lavandería Industrial Ecológica. 
Clean-box 

 models 



 Locales a partir de 40 m². 

 No se necesita personal.  

 Fácil gestión y seguimiento. 

 Negocio en constante crecimiento. 

 Margen bruto del 80%. 

 Negocio modular.  

 Domótica (según modelos). 

 

Modelos desde 79.300 € / 84.058 $(USD)* 

 Franquicia complementaria. 

 Posibilidad de franquicia independiente. 

 Reducción de costes. 

 Captación de más clientes. 

 Arreglo de todo tipo de prendas. 

 Posibilidad  ampliar a 

 Local a partir de 25 m² 

 

Modelo Corner 33.800€ / 35.828 $(USD)* 

 

Este sistema flexible de modelos de franquicia extra, permite que el futuro franquiciado interesado en ampliar 

y diversificar su negocio, pueda crecer con la fórmula que más le convenga, manteniendo abierto el 

abanico de posibilidades para ampliar y reorientar su negocio según la demanda del mercado, 

incrementando poco a poco sus beneficios sin correr mayores riesgos.  

 

Si ampliamos las unidades de negocio con un modelo de franquicia de Autoservicio, semi-autonoma y/o 

master costura en el mismo momento, se beneficiaría del pago de un solo canon de entrada. 

LA FÓRMULA DE CRECIMIENTO 
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*1€ = 1.06$(USD)  5 Ene. 2017 
El valor en dólares es únicamente  
orientativo. 



Tras un minucioso estudio del mercado internacional, e independientemente de toda la 

flexibilidad de negocio de la que venimos hablando, consideramos que el modelo de franquicia 

más conveniente para iniciar esta expansión es el de la franquicia internacional directa. Este 

modelo nos permite ofrecer un servicio más personalizado a nuestros franquiciados para poder 

garantizar el éxito del negocio. 

ESTRATEGIA DE INTERNACIONALIZACIÓN 

FRANQUICIA DIRECTA. GLOBAL CLEAN MASTER 

Queremos que, en primer lugar, nuestros socios locales conozcan al detalle el funcionamiento y la gestión 

de este oficio. Sólo de esta manera podremos asentar los niveles de calidad de nuestra marca para 

garantizar una exitosa expansión tal y como hemos llevado a cabo en España. 

 

Pretendemos que el franquiciado global arranque con la exclusividad de un sólo centro que ofrezca todos 

los servicios tintorería/lavanderia y costura (   master integra   +  master costura   ). Creemos que es la 

mejor fórmula para darnos a conocer como un negocio potente. Ésta decisión es negociable en función 

del mercado y del inversor.  

 

Existen mercados en los que recomendaremos gestionar varios centros de manera simultánea por 

criterios de posicionamiento y volumen de facturación. El contrato a utilizar sería el de multifranquicia. 
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Área Tendedero 

Área Despacho 

Master Costura y Master Bordados (Opcional). 

Área al Público 

Área Lavandería (maquinaria agua + Economizador). 

Limpieza en seco, planchas, cinta transportadora 

de prendas, desmanchadora, mostrador 

y embolsadora. 

ESTRATEGIA DE INTERNACIONALIZACIÓN 

PLANOS Y AREAS DE NEGOCIOS DE CLEAN MASTER INTEGRA+COSTURA 
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Superfície mínima =120 m2  (orientativo  a  la dimensión del local) 



MODELO DE SOSTENIBILIDAD ECOLÓGICA 

Reducción agua Caliente. El sistema de lavado utilizado permite disminuir un 50%  la temperatura del 

agua, e incluso se puede utilizar con agua fría, lo que reduce el costo de la factura de energía o del gas. 

  

Reducción 40% en el uso de detergentes en prelavado y un 45% en el proceso de lavado.  

 

Reducción 40% de consumo de agua generando menor concentración de agua y reduciendo el 

proceso a 2 baños (lavado y aclarado).  

 

Eliminación del uso de blanqueadores. Eliminación del uso de neutralizantes.  

 

Reducción del 100% en el consumo de suavizantes, los textiles quedan con un tacto muy agradable, 

haciendo innecesario el uso de suavizantes en todo tipo de textiles, incluso toallas. 

 

Reduce en un 50% el tiempo de centrifugado y en un 25% el de secado ya que al dilatar el tejido 

expulsa mejor el agua.  

 

Incrementa la duración del tejido aproximadamente al doble de su vida útil normal.  

 

Reducción del deterioro de la máquinas. Esto se puede apreciar en el estado y comportamiento de las 

gomas, los cojinetes y las juntas. 

Maquinaria complementaria a las lavadoras de agua con la que se consigue reducir los costes de 

producción e incrementar la calidad en la limpieza de las prendas y el tratamiento ecológico de prendas.  
 

Beneficios principales: 
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EQUIPO ECONOMIZADOR ECOLÓGICO 
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  tintoreria WET CLEANING

Lavadora 19 kgs. alta velocidad

Sistema Wet Cleaning

Generador de vapor

Desmanchadora

Secadora 17 kgs

Dosificadores auto. de jabón

Maniquí de planchado wetcleaning

Plancha asp/sop + pistola vapor

Cinta transportadora

Embolsadora

INFORMACIÓN ECONÓMICA (Inversión necesaria)  
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Tintoreria WET CLEANING

Rotulación Exterior

Totem

Mostrador

Perchero

Rotulación Interior

Ingeniero

Consumibles

TPV

Modelo de Inversión :                                         limpieza en Agua + Wetcleaning.  

Modelo de Inversión :                                         limpieza en Seco + Agua. 

tintoreria MASTER 10

Maquina de Seco 10 Kgs.

Lavadora 14 kgs. alta velocidad

Generador de vapor

Desmanchadora

Secadora 17 kgs

Dosificadores auto. de jabón

Plancha asp/sop + pistola vapor

Cinta transportadora

Embolsadora
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Tintoreria MASTER 10

Rotulación Exterior

Totem

Mostrador

Perchero

Rotulación Interior

Ingeniero

Consumibles

TPV

64.900,00€ 

68.749,00 $USD* 

12.670,00 € 

13.430,00 $USD* 

  85.000,00€ 

90.100,00 $USD* 

13.300,00 € 

14.098,00 $USD* 

*1€ = 1.06$(USD)  5 Ene. 2017 
El valor en dólares es únicamente  
orientativo. 
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Master INTEGRA Tintorería

Maquina de Seco 15 Kg.

Desmanchadora

Generador de vapor

Lavadora 19 kgs HS alta velocidad

Sistema Wet Cleaning

Secadora 17 kgs

Dosificadores auto. de jabón

Maniquí de planchado wetcleaning

2 Planchas asp/sop + pistola vapor

Cinta transportadora

Embolsadora

Economizador Ecológico

INFORMACIÓN ECONÓMICA (Inversión necesaria)  
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Master INTEGRA Tintorería

Rotulación Exterior

Totem

Mostrador

Perchero

Rotulación Interior

Ingeniero

Consumibles

TPV
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Master INTEGRA Costura

Rotulación Exterior

Totem

Mostrador

Mobiliario

Rotulación Interior

Consumibles

TPV

Expositores Merceria

Master Costura

Máquina de Puntada recta

Máquina Overlock

Máquina de puntada invisible

Bancadas + accesorios

Máquina de Bordados

Accesorios

Modelo de Inversión :                                     (Limpieza en Seco+Agua+Wetcleaning). 

Modelo de Inversión :                   

         Modelo  de inversión:                     

106.200,00 € 

112.572,00 $USD* 

13.300,00 € 

14.098,00 $USD* 

17.100,00 € 

18.126,00 $USD* 

23.900,00 € 

25.334,00 $USD* 

16.700,00 € 

17.700,00 US$* 

*1€ = 1.06$(USD)  5 Ene. 2017 
El valor en dólares es únicamente  
orientativo. 



Euros Dólares

Wetcleaning 77.570,00 82.224,20

Canon 10.500,00 11.130,00

Costes implementación 9.800,00 10.388,00

Total inversión 97.870,00 103.742,20

*   Obra civil, impuestos y aranceles no incluidos. 
** La ventaja de incorporar la/s enseñas MASTER COSTURA ® y  
MASTER BORDADOS ®, es que queda excluido  el canon de entrada que 
aplicamos  en España.  Cederiamos la marca y la formación sin costes añadidos.  
 

Costes de implementación:  
 

Son costes de desplazamiento y alojamiento. Planteamos dos desplazamientos (ver timing).  

1.- (5 días) estudios de adaptación, plan de negocio, análisis de mercado y adaptaciones locales del 

modelo de negocio. Estudio y negociación de ubicaciones.  

2.- Plan de formación (10 días) en mercado de destino y apoyo durante la apertura. 

Modelos de Inversión 
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Euros Dólares

Master 10 102.900,00 109.074,00

Canon 10.500,00 11.130,00

Costes implementación 11.800,00 12.508,00

Total inversión 125.200,00 132.712,00

Euros Dólares

Master integra 119.500,00 126.670,00

Canon 10.500,00 11.130,00

Costes implementación 11.800,00 12.508,00

Total inversión 141.800,00 150.308,00

Euros Dólares

Master costura 33.800,00 35.828,00

Canon** 10.500,00 11.130,00

Costes implementación 11.800,00 12.508,00

Total inversión 56.100,00 59.466,00

*1€ = 1.06$(USD)  5 Ene. 2017 
El valor en dólares es únicamente  
orientativo. 



1.- Estimación de ingresos y gastos de estructura en 

USD$. 

 

2.- Royalty de explotación y marketing: 290 € / mes. 

 

3.- Publicidad local Optativa: 500 $ / mes. 

 

 

4.- Todos estos datos son estimaciones que 

adaptaremos a cada país y mercado. Estimaciones 

basadas en nuestra experiencia. 

 

Costes directos: Embalaje, Consumibles, 

Electricidad y Agua. 

 

Retorno inversión:  entre 1,5 a 2 años. 

 

AÑO 1

INGRESOS Dólares $ %

Ventas 198.729 100%

Promedio prendas/día 104 -

Costes directos

Total 23.278 12%

Margen bruto 175.451 88%

Gastos de estructura

Salarios y S.S. 35.560 18%

Arrendamientos 30.525 15%

Telefonia + internet 1.000 1%

Gestoría (Contadores / nóminas) 1.450 1%

Seguros 600 0%

Subcontratación 2.405 1%

Mantenimiento 1.987 1%

Royalty de explotación 3.863 2%

Publicidad Optativa -

Total gastos 77.390 39%

B.A.I.T 98.061 49%

INFORMACIÓN ECONÓMICA 

INFORMACIÓN ECONÓMICA: Pérdidas y Ganancias 

Ventas  tintorería (incluyendo corner de costura.) 
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1.- Uso de licencia de la marca Clean Master durante toda la vigencia del contrato. 

2.- Asesoramiento técnico en el manipulado de las prendas y servicios derivados. 

3.- Contacto permanente vía telefónica, correo electrónico y mediante cámara web. 

4.- Servicio de Intranet, con acceso directo a  informe gerencial online, copias  

seguridad base de datos, correos, y control visitas vía web a su establecimiento. 

5.- Boletines e informes de las novedades, tendencias y cambios en el consumo, y el sector 

de la tintorería industrial a nivel internacional. 

6.- Página Web: Localización vía satélite de cada establecimiento, posicionamiento en google  

y otros buscadores para la generación de contactos de clientes y candidatos ofertas empleo. 

7.- Poder de compra y economías de escala para  negociación con proveedores.  

8.- Consumibles y maquinaria internacional Clean Master. 

9.- Diseño elementos de marketing  para captación nuevos clientes y fidelización de los mismos. 

10.- Gabinete de Prensa para la confección de noticias 

 para difusión en medios locales y nacionales.  

 

SERVICIOS AL FRANQUICIADO 

SERVICIOS DERIVADOS DEL ROYALTY DE EXPLOTACIÓN Y MARKETING: 

www.cleanmaster.es 23 



LA FÓRMULA DE EXPANSIÓN LOCAL 
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Adquirida la experiencia en la gestión y explotación de la franquicia internacional directa Clean Master, 

ofrecemos dos formulas de expansión en el mercado de destino que explicamos a continuación : 
 

1.- Master franquicia. 
 
Nuestro planteamiento es valorar el país en cuanto a su potencial de expansión. El 

franquiciado internacional, una vez recibida la formación oportuna, pasará a 

desarrollar su red de franquicias clean master®, bajo los modelos y formatos que 

en conjunto establezcamos.  

De igual manera se elaborará con caracter previo, un plan de desarrollo donde 

podamos cuantificar las obligaciones financieras de los respectivos franquiciados 

(canon de entrada y royalties), así como la gestión de los mismos. 

El Master Franquicia pasará a ser el franquiciador local del país o área 

acordada. 

  

2.- “Joint Venture”. 
 
Proponemos, utilizar el sistema de “desarrollador de país”. En este caso el 

franquiciado local pasará a ser “partner” con funciones comerciales y asistenciales 

específicas. Se encargará de dar soporte en el proceso de selección de 

potenciales franquiciados, compartinendo con nosotros determinadas funciones en 

las áreas de formación y de asistencia local. 



1 

Presentación empresa 

y modelos de franquicia 

clean master® internacional 

“Interés / cuestionario de candidatura” 

Firma de Opción de Compra y 

Reserva exclusiva de zona. 

“Capacidad empresarial y económica” 

3 

Estudio de mercado, 

Adaptación del modelo, 

Validación ubicación. 

“Estudio de implantación” (País de destino) 

Pago 50% Canon entrada Internacional 

4 

Firma del contrato y  

pago de la inversión. 

Pago 50% Costes de implementación 

Firma de contrato de franquicia 

5 

 Formación (España) 

 Formación (País de destino) 

Apertura (País de destino) 

Formación en la Central(HQ). 
Mínimo 15 días 

Apertura y Formación en  

Mercado de destino. 

TIMING DE APERTURA 
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Pago 50% Costes de implementación 

Pago 50% Canon entrada Internacional 

Pago 40% inversión 

TIMMING 

Dias  

Dia 0 

Dia 30 

Dia 60 

Dia 100 

Dia 150 

Pago 60% inversión 

Entrega borrador contrato 

2 



Oficinas Centrales(HQ).  

Avd. Madrid, 149 

08028 Barcelona  

España 

www.cleanmaster.es 

@: info@cleanmaster.es  

((+34) 933 397 625 

6(+34) 933 397 632 

www.cleanmaster.es 


